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INFORMAZIONI PERSONALI  Antonella Tognon

@ Via Gorizia n. 3/a— 35010 TERRAGLIONE DI VIGODARZERE (PD)
B 348-6952715

¥ tognon.an@gmail.com

Sesso F | Data di nascita 24/11/1965 | Nazionalita ITALIANA

ESPERIENZA
PROFESSIONALE u

02.01.2019adoggi  Funzionario Vendite Centro Nord lItalia -
Dipendente c/o Spidocook Gruppo UNOX SPA

Attivita o settore Ristorazione

2015-2018  Consulente Assicurativo — Libera Professionista
Attivita o settore Assicurazioni e prodotti finanziari

2012-2015  Agente di Commercio — Libera Professionista
Attivita o settore Elettrico e llluminotecnico

20012011 Impiegata Ufficio Acquisti c/o RAVAGNAN SPA-Limena (PD)

Attivita o settore Metalmeccanico

1992-2001  Impiegata Ufficio Vendite c/o GRUPPO LEGRAND BTICINO SPA - Filiale di
Limena (PD)

Attivita o settore Materiale Elettrico

1982-1992  Impiegata Ufficio Vendite c/o STUDIO ING. G. GATTO -Agenzia di

rappresentanza materiale elettrico - Limena (PD)
Attivita o settore Materiale Elettrico

INCARICHI RICOPERTI:

2016-2021 Consigliere Comunale presso Vigodarzere
Delegata alle politiche per le pari opportunita.
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Seuropass

ISTRUZIONE E FORMAZIONE

2011

1990

1981

COMPETENZE PERSONALI

Competenze comunicative

Competenze organizzative e
gestionali

Competenze professionali

Competenza digitale

Patente di guida

Dati personali

Curriculum Vitae Antonella Tognon

[ |
Corso di qualifica per liscrizione al ruolo agenti e rappresentanti di
commercio — RAR.
Presso ASCOM - PADOVA
Corso di formazione “Strategie di comunicazione per la presentazione
dellazienda”
Presso CAMERA DI COMMERCIO — VICENZA
Attestato di Stenodattilografia c/o ISTITUTO PROFESSIONALE S. MARCO
ZANINI - PADOVA

|

Predisposizione ai contatti interpersonali. Buone competenze comunicative acquisite durante la mia
trentennale esperienza nellambito commerciale.

Importante capacita organizzativa e adattativa, nonché un forte spirito di collaborazione.

Attivita di mediazione commerciale - Competenza nel cogliere e decifrare rapidamente il senso delle
informazioni che ricevo - cercare nuovi potenziali clienti, al fine di ampliare il mercato di riferimento -
attitudine a riconoscere possibili problemi o incertezze legate alle situazioni.

Buona conoscenza di Windows, pacchetto office e internet explorer

Cat. B — Auto munita

Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi del Decreto Legislativo 30 giugno 2003, n. 196
"Codice in materia di protezione dei dati personali”.
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